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“Ofrecemos un negocio
‘llave en mano’,
con apoyo total
al franquiciado”

1

Esta cadena de escuelas infantiles se encuentra en pleno proceso de expansion por el
territorio nacional. En la actualidad cuenta con tres centros propios y seis franguiciados,
después de abrir tres franguicias durante el mes de septiembre.

JCamo surgic la idea de poner en
marcha este concepta?

Dieade haciasiete afics, un familiar
gestionaba dos escuelas infantiles
enla Cormuridad de Madrid, ¥ nos
ofreciala poaibiidad de abnr centros
con él. Nos parecia un proyecto
iluzionants ¥ que podia llegar a ser
muy rentable desde el punto de
vistaempresaral, asiquencs embar-

camos en el negocio.

iCuando ¥ por qué optaron por
crecer mediants franquicias?
Empezamos abriendo escuslas
propias, pero decidimos apostar
por la franquicia porque al haber
trabajade antes en el sector inme-
bilaric habiamos realizads refor-
mas de locales Franquiciades v nos
dimcs cuenta de quehabiaunnicho
demercadointeresante ¥ que podia-
mos ofrecer un negocio “llave en
mano”, dando un apoye total a los
asaciados,

Viniendo del sector inmokaliaric,
javudanal franquiciadoen la bisque-
da del local?
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Para enfeccar bien este negocio, el
local 23 el segundo dasto mas mmpor-
tants en la cuenta de resultados,
después del personal del centro.
Por lo tanto, tiens que buscarse
con rmuchs esmers ¥ nadie mejor
quenosotros para encontrarls, que
llevamoz 20 afios en la actividad
inmchbiliaria.

Jgué importancia tiens la ubica-
cian del local en su ensefia?

Meos ubicames en zonas con nive-
lea econdmiccemedio-altos, yaumnoue
no es necesario que funcicne en
primera linza, si ha de tener unas
caractensticas técnicas, peculiares
y dificiles de encontrar, ya que han
de contar con una superficie mind-
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ma de 200 metros cuadrados, un
paticde 75 metros, preferiblemen-
te enuna scla planta, con hanina-
cién ¥ ventilacion natural para
cumplir con la normativa vigente
en este tipo de centros,

ACémo ze diferencian del resto de
competidores?

A ravel técnico, en cuanto a mnsta-
lacicnes, estamos a la par unos con
otros. 3in embargo, es en el amkbi-
toeducativo donde nesotros marca-
mos la diferencia y, ademas, ez el
punts clave para que los padres
vean que se ofrece un valor anadi-
de. En este sentido, contamos con
un equips de nutricicnistas, servi-
ciode pedagogia, un proyecto para
que log nifios conozean el inglés
deade los cuatro meses. .. En defi-
nitiva, son centros en los que ==
educa.

e qué manera esta afectando la
crizis al sector?

Es evidente que esta actividad
también nota la crisis. Lagicamen-
te, loa centros situados en zonas



de unnivel econdmico alto, sereslentenmencs
que los que funcionan en lugares de un ovel
medio-bajo. o chatante, gracias a la deman-
da que hay de plazas infantiles slempre estan
cublertas,

La wwersicn elevada que requiere esta claze
de negocica, Jlimita el perfil del franquiciadoe?
La inversion ronda los 280,000 euros, con un
derechodeentrada de 18.000 euros, unvopalty
de explotacion del 5% ¥ un cancn de publici-
dad del 1% de la facturacion bruta, ¥ aunque
tenermcs franquiciados que han montado el
negocio como formula de autcemplec, son
tiempeos muy duros desde el punto de vista
financierc.

iCuales son sus zonas priontarias de expan-
alon?

En estos momentes, estamcs implantades en
la Comunidad de Madrid, scbre todo, y en Cata-
lufia. Tarnbién vamos a abiir centros en ciuda-
des como Ledn o Toledo, ¥ estamce muy inte-
resados en implantarnos en Galicia, En cual-
quier caso, o inauguramos mas de cuatro o
cincoescuelas poraio. No queremeos abrirmas
porque entendemos que se resentiria 2l servi-
cio al cliente. Muestro chjetivo es contar con
entre 40 ¥ 50 centros en Espafia, en cinco o
zels Afos.

SEn qué congiste la formacian que imparten
al franquiciade?
Hacemos curscs especificos para cada franguu-
clade, individualizados, porque considerames
que la clave del negocio esta en captar suesen-
ciay sabertranamitivselaa los padres. Se impar-
te en muestra central de Pozuelo de Alarcan
(Madrid) o en una escuela propia, ¥ dura el
tiempo necesario hasta que conside rames que
el franquiciado esta realmente preparado.
Diespués, esla propia directora de cads centro
quien canaliza los conccimientos adquiridos a
su personal.

Finalmente, jcual ez el perfil que demandan
para ser franquiciada?

Esimportante que seaun busn gestor, aunque
no es necesario que tenga titulacion relacio-
nada con la educacion. Evidentemente, s ha
de tenerla el personal que trabaja en los
centros. B



